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D
e markt voor zelfstandige financiële 

experts ontwikkelt zich snel. Het 

aantal RA’s met een eigen bedrijf is 

de afgelopen jaren in hoog tempo 

gestegen. Ook veranderde hun profiel. 

Vroeger begonnen vooral de op grote kan-

toren vastgelopen RA’s, min of meer 

gedwongen en op latere leeftijd, voor zich-

zelf. Maar totdat vorig jaar de crisis 

uitbrak, kozen steeds vaker jonge RA’s 

bewust voor de uitdaging en afwisseling 

van het zelfstandig ondernemerschap. 

Momenteel werken meer RA’s dan ooit 

tevoren zelfstandig.

Voor Jeroen van den Oever, zelf RA en na 

veertien jaar bij KPMG te hebben gewerkt 

in 2004 voor zichzelf begonnen, is het 

niet meer dan logisch dat deze zelfstan-

dige financiële experts zich gaan 

verenigen in een soortement belangenor-

ganisatie. “FNV-Bondgenoten heeft een 

speciale bond opgericht voor ZZP-ers 

(zelfstandigen zonder personeel, red.) in 

technische beroepen. Het zou goed zijn 

als er iets vergelijkbaars kwam voor onze 

beroepsgroep, zodat wij ook politiek onze 

stem kunnen laten horen.” 

VOORZET

De voorzet voor een dergelijke belangen-

organisatie heeft hij inmiddels gegeven 

met de oprichting van Ledger. Ledger 

biedt nu vooral ondersteuning bij de 

inkoop van diensten, zoals verzekeringen, 

aan financiële ZZP-ers. Toen Van den 

Oever in 2004 zelfstandig ging werken, 

was hij erg veel tijd (en geld) kwijt voordat 

hij met het echte ondernemen kon 

beginnen. “Alles wat min of meer stan-

daard geregeld is wanneer je in loondienst 

bent, is heel lastig te organiseren voor één 

individuele ZZP-er. Dat geldt zowel voor 

je arbeidsongeschiktheidsverzekering, je 

aansprakelijkheidsverzekeringen, maar 

ook voor je leaseauto. Het zijn onvol-

wassen markten met producten die vaak 

lastig te vergelijken zijn. Bovendien betaal 

je je als individuele inkoper dikwijls blauw 

aan tussenpersonen.”

Collega’s die in hetzelfde schuitje zaten, 

benaderden Van den Oever met de vraag 

hoe hij dat allemaal had geregeld. “Dat 

heb jij vast al uitgezocht”, veronderstelden 

ze. Dat was voor Van den Oever het start-

sein om iets gezamenlijks te regelen.

Ledger heeft collectieve contracten afge-

sloten met grote verzekeraars. Die zijn 

helemaal toegesneden op de doelgroep 

van Ledger en daardoor tot dertig procent 

goedkoper dan de reguliere verzeke-

ringen. Door zich via Ledger te verze-

keren hoeft de financiële ZZP-er (of zijn 

tussenpersoon) bijvoorbeeld niet meer te 

Ledger biedt aan zelfstandig werkende RA’s 

ondersteuning bij de inkoop van bijvoorbeeld 

verzekeringen. Die zijn op de doelgroep toegesneden 

en daarom tot dertig procent goedkoper. 

Oprichter Jeroen van den Oever wil Ledger graag 

laten doorgroeien tot een belangenorganisatie. 
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kijken naar polissen van arbeidsonge-

schiktheidsverzekeringen waarin ook het 

risico wordt gedekt dat iemand van een 

steiger valt. Zoiets is heel nuttig voor de 

metselende of timmerende ZZP-er, maar 

financiële mensen hebben dat niet nodig.

STROOMLIJNEN

Ledger heeft het inkoopproces als het 

ware gestroomlijnd. Dankzij dit voorwerk 

worden er grote efficiencyvoordelen 

behaald die in een lagere premie kunnen 

worden vertaald. “Ledger geeft bijvoor-

beeld ook advies ten aanzien van stan-

daard leveringsvoorwaarden. Als je die 

hanteert, sluit Onze beroepsaansprake-

lijkheidsverzekering daar naadloos bij 

aan”, aldus Van den Oever.

“De beroepsaansprakelijkheidsverzeke-

ring - je geeft het verkeerde advies - is 

inherent aan het beroep van de financiële 

expert. Daarnaast heb je natuurlijk ook de 

bedrijfsaansprakelijkheidsverzekering - je 

morst een kopje koffie over de computer 

van je opdrachtgever. Die heeft wat 

minder met ons specifieke beroep te 

maken. Maar het is wel verstandig om 

beide verzekeringen af te sluiten.”

Ook kunnen er via Ledger een rechtsbij-

standverzekering, zorgverzekeringen, 

auto- en ook pensioenverzekeringen 

worden afgesloten.

KORTING

Voor twintig euro per jaar kunnen zelf-

standige financiële experts lid worden 

van Ledger. Ledger is oorspronkelijk 

bedoeld voor RA’s. Maar ook andere 

financiële ZZP-ers zijn in principe 

welkom. Van den Oever schat dat Ledger 

nu ruim tweehonderd leden telt. “Dat 

lidmaatschap is een eis die de verzekeraar 

stelt. Een hogere contributie is voor ons 

niet nodig, want Ledger maakt verder 

weinig kosten. De leden regelen hun 

verzekeringen zelf via onze website met 

onze vaste tussenpersoon, Meeús in 

Breda. Wij weten niet wie welke verzeke-

ringen heeft. Het enige waarvan wij op de 

hoogte worden gebracht is hoeveel verze-

keringen er van een bepaald type zijn 

afgesloten. Daar willen we in verband met 

de kortingen die we kunnen bedingen 

zicht op hebben. Ledger is een platform, 

wij zijn geen tussenpersoon en hebben 

verder ook geen direct financieel belang 

bij het aantal verzekeringen dat er via ons 

wordt afgesloten.”

LEASEAUTO

Tot de collectief ingekochte diensten 

behoren ook het leasen van auto’s via de 

Van Mosselgroep. Daarnaast heeft Ledger 

contracten voor het laten voeren van de 

boekhouding of het ontwerpen en onder-

houden van een website. 

De website van Ledger zelf is een Fund-

grube voor de RA die overweegt om voor 

zichzelf te beginnen. Vele valkuilen, 

weetjes en tips staan er systematisch op 

gerangschikt. “Toen ik voor mezelf begon 

heb ik me er over verbaasd welke admini-

stratieve rompslomp het opzetten van een 

eigen bedrijf met zich meebrengt. En 

welke beslissingen je moet nemen, 

bijvoorbeeld ten aanzien van de fiscus. 

Absurd hoeveel hoofdbrekens dat kost. 

Vooral als je beseft dat je als RA toch min 

of meer deskundig bent waar het gaat om 

het inrichten van een administratie en 

het voeren van een bedrijf”, zegt Van den 

Oever. 

STARTERS

Hij hoopt dat de informatie op de site van 

Ledger de hoofdbrekens van andere star-

ters vermindert. Daarnaast wil hij door 

een koppeling met Linked-in, speciaal 

voor financiële ZZP-ers, een internet 

community creëren waarin ZZP-ers 

samen slechts één keer het wiel hoeven uit 

te vinden, in plaats van dat iedereen dat 

elke keer weer zelf opnieuw moet doen.

“De stap van inkoopsupport naar een 

echte belangenorganisatie is de volgende 

stap die ik met Ledger hoop te maken. 

Maar daarvoor heb ik nieuwe bestuurs-

leden nodig die me daar bij willen helpen. 

Er zijn allerlei zaken op fiscaal gebied, 

bijvoorbeeld de zogeheten VAR-verkla-

ringen en het verlonen, die verbetering 

behoeven. Het zou goed zijn wanneer we 

als organisatie opkomen voor onze 

belangen en een vuist kunnen maken 

richting staatssecretaris Jan Kees de 

Jager van Financiën.” 

‘ Het zou goed zijn als wij 
ook politiek onze stem 
kunnen laten horen.’

‘ Vele valkuilen, weetjes 
en tips staan systema-
tisch gerangschikt.’




